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GEMEINSCHAFTSBIIROS
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Michael Péll, Betreiber und wHausmeister

von Gemeinschaftsbiiros wie dem Rochuspark, wihlt Untermieter auch nach der Branche aus

Gemeinschaftsbiiros:
-Nette Leute, cooles Biiro*

Die Nachfrage ist weit
héher als das Angebot. Klei-
nere Initiativen wiinschen
sich, dass auch Makler auf
den Trend aufspringen.
Kreative und Einzelkdmpfer
profitieren stark von
Blirogemeinschaften.

Wenn Michael P65l von sich als
JHausmeister® spricht, ist eine
sute Portion Koketterie im Spiel.
ir und sein Partner betreiben drei
3irogemeinschaften in Wien: Die
ichraubenfabrik im zweiten, die
Tutfabrik im sechsten und seit
{007 den Rochuspark im dritten
lezirk; insgesamt untervermieten
ie an 90 Personen. ,Wenn das

lopapier ausgeht oder der Ab- -

luss verstopft ist, kiimmere ich
tich darum. Ich habe zum Bei-
piel auch alle Pflanzen hier um-
etopft”, erzihlt Pll iiber seine
olle im Rochuspark, wo er selbst
‘beitet.

Der perstnliche Einsatz kommt
arch die Begeisterung fiir die Sa-
1e — natiirlich gibt es Reini-

gungskrifte, die regelmifig sau-
ber machen. Unter anderem auf-
grund solcher Services, die im Pau-
schalpreis zwischen 250 bis 375 €
enthalten sind, interessieren sich
immer mehr fiir einen Platz in ej-
nem dieser meist schicken Biiros:
Im Preis inbegriffen sind neben
Miete und Betriebskosten unter
anderem Internetzugang, Strom,
die Beniitzung von Bespre-
chungsriumen und Kiiche, Nicht
zuletzt geht es aber um den Kon-
takt zu anderen Einzelkdimpfern -
und der ist meist nicht mal nur per-
s6nlicher Natur. Hiufig entstehen
Synergien, die zu Auftriigen fiih-
ren. Fiir einen Branchenmix sor-
gen sowoh! Pill als auch die Un-
termieter: Wiirde zu den derzeit
zwei PR-Leuten jemand dritter aus
dem Bereich in Frage kommen,
hitten die beiden anderen ein
Veto-Recht - keine Chancen hiitte
etwa ein Wettbiiro.

Hohe Nachfrage. , Fs ist richtig Be-
darf da: Die Nachfrage nach Ge-
meinschaftsriumen ist hoher als
das Angebot, das derzeit online
ist", sagt Martina Gruber, die 2006

mit ihrer Partnerin www.raumdi-
rekt.com gegriindet hat, eine Platt-
form fiir Gemeinschaftsimmobi-
lien. Obwohl die Plattform den
deutschsprachigen Raum abdeckt,
konzentriert sich das Gros der An-
gebote auf den Raum Wien. Die-
se sind auch stark nachgefragt, und
hier speziell jene innerhalb des
Giirtels. Aufgrund persénlicher
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B www.raumdirekt.com

Etwa 2500 Zugriffe verzeichnet die
Web-Plattform von Martina Gruber
und Anita Pdsch tiglich. Wochentags
suchen etwa 100 his 110 User gezielt
nach Angeboten. Online sind kon-
stant etwa jeweils 100 Immobilien,

M www.konnex.com

Nahere Infos zu den Wiener Ge-
meinschaftsbiiros von Michael Pal|
und Stefan Leitner-Sidl sind hier zu
finden. Sie machten ihr Angehot
nicht quantitativ erweitern, sind aber
beispielsweise um eine Bibliothek
mit betriebswirtschaftlicher Litera-
tur fiir alle bemiiht,

Beziehungen von Gruber und
Pésch sind auch ab und zu Berli-
ner Gemeinschaftsbiiros zu fin-
den. Innerhalb Osterreichs gibt es
vor allem in den groferen Stid-
ten ausreichend Angebot und
Nachfrage. Das ist logisch: Sehr
viele Mieter kommen aus der
Kreativbranche, fiir die ,,.das ur-
bane Setting wichtig ist", so Gru-
ber. Sie wiinscht sich, dass mehr
Makler auf die Angebote der Platt-
form aufmerksam werden, wobei
es bereits Tendenzen in diese
Richtung gibt. Mafgeschneiderte
Konzepte gebe es; Interesse hat
zum Beispiel Remax gezeigt.
Michael P61l bemerkt eine star-
ke Nachfrage in der Kunstszene:
»Das Problem ist: Hier ist nicht so
viel zu verdienen®, deshalb biete
der Immomarkt zu wenig an. Ver-
dienst ist aber nicht Pslls Haupt-
motivation: ,,Die nichsten zehn
Jahre lduft der Kredit*, einen Kauf
kdnne er sich nicht leisten. Alle
Objekte waren adaptionsbediirf-
tig. Thm geht es um ,nette Leut”
und ein cooles Biiro®,
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